RINGKASAN EKSEKUTIF

Berawal dari keinginan untuk memiliki jurnal yang dapat memenuhi
kebutuhan yang berbeda dari setiap individu, sekelompok mahasiswa Prasetiya Mulya
mempunyai ide bisnis untuk membuat sebuah jurnal yang dapat memenuhi
kebutuhan tersebut. Terciptakanlah IKAYA, sebuah produk inovatif berupa jurnal yang
memiliki berbagai pilihan aksesoris dan kertas.

Nilai utama yang ditawarkan adalah kepraktisan dari produk yang belum ada
dipasar yang dikemas menggunakan bahan kulit untuk menonjolkan sisi prestige.
IKAYA menargetkan pasar mahasiswa tingkat akhir dan pegawai kantoran yang
berada di daerah Jakarta dan Bandung.

IKAYA menggunakan situs resmi sebagai media penjualan produk-produk
IKAYA. IKAYA menawarkan sebuah personalized journal dengan tiga macam warna
dengan tiga variasi aksesoris dan lima variasi desain kertas untuk memenuhi
kebutuan seluruh target pasar. Hasil proyeksi bisnis menujukkan nilai net sales yang
mencapai angka Rp37.229.000,00 pada bulan ke-11 perusahaan berjalan. Hal ini

menujukkan bahwa bisnis ini memiliki prospek yang baik.
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EXECUTIVE SUMMARY

Started from the desire to have a journal that can meet the difference needs
of each individual, a group of Prasetiya Mulya students have an idea to make a
journal that can meet those needs. So IKAYA was created, an innovative product in
the form of journal that have a variety choice of accessories and paper.

The main value offered is the practicality of the product that does not yet exist
on the market, wrapped using leather to highlight it prestigious side. IKAYA targets
the market of university students on their last year and employees who is in Jakarta
and Bandung area.

IKAYA uses its official website as the main media to sell IKAYA products. IKAYA
offers a personalized journal with three different colors with three variations of the
accessories and five variations of paper to meet the needs of the target market.
Business projection results shows the value of net sales that reached
Rp37.229.000,00 on the eleventh month the company runs. This shows that the

business has good prospect.
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